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Saper negoziare cambia il tuo futuro professionale. Un laboratorio pratico per imparare a
negoziare con metodo, gestire conflitti e creare valore nelle relazioni professionali. Il corso
fornisce agli studenti strumenti subito applicabili, per affrontare colloqui di lavoro,

dinamiche di team, trattative economiche, conversazioni difficili.

Lezione

Lezione 1
(Aula 4)

Lezione 2
(Aula 4)

Lezione 3
(Aula 4)

Lezione 4
(Aula 4)

Lezione 5
(Aula 4)

Lezione 6
(Aula 4)

Lezione 7
(Aula 4)

Titolo/Argomento

Fondamenti: negoziazione come
competenza continua e “sistema”

Preparazione strategica avanzata: valore,
alternative, potere, contesto

Psicologia, bias ed emozioni: decisioni reali,

non ideali

Comunicazione, influenza e costruzione di
fiducia

Strategie e taftiche al tavolo: gestione
dell'azione e adattamento

Negoziazione collaborativa e creazione di
valore

Conflitto, conversazioni difficili e “Revisione™:

imparare da ogni trattativa

Docente

A. Pollastri

A. Pollastri

A. Pollastri

A. Pollastri

A. Pollastri

A. Pollastri

A. Pollastri

Data e Orario

14.04.26 h. 8- 11
16.04.26 . 9-12
21.04.26 h.8-11

23.04.26 . 9-12

28.04.26 h.8-11

30.04.26 .9 -12

05.04.26 h.8-11
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Il Laboratorio di Strategie e Tecniche di Negoziazione &
aperto a tutti gli studenti di futti i corsi di laurea. Per chi
intende parteciparvi si richiede I'iscrizione compilando
i modulo accessibile dal QR code sottostante.




